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そ
の
小
さ
な
成
功
体
験
が
、
次
の
取

組
み
に
向
け
た
モ
チ
ベ
ー
シ
ョ
ン

ア
ッ
プ
に
つ
な
が
っ
た
よ
う
で
す
。

　
エ
ー
ス
で
四
番
、
し
か
も
監
督
も

務
め
な
く
て
は
な
ら
な
い
状
況
に
身

を
置
く
小
規
模
事
業
者
の
身
近
な
相

談
相
手
と
な
り
、
時
に
専
門
家
派
遣

制
度
を
上
手
く
活
用
し
、
着
実
に
経

営
改
善
が
前
に
進
む
よ
う
今
後
と
も

努
め
て
い
き
た
い
と
思
い
ま
す
。

　
担
当
経
営
指
導
員
・
執
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富
来
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材
料
に
青
大
豆
や
米
油
を
使
っ
た

ド
ー
ナ
ツ
は
、
ヘ
ル
シ
ー
で
リ
ー
ズ

ナ
ブ
ル
で
、
子
ど
も
か
ら
お
年
寄
り

ま
で
幅
広
い
年
代
の
消
費
者
に
支
持

さ
れ
て
い
ま
す
。

売
戦
略
に
つ
い
て
、
ア
ド
バ
イ
ス
を

受
け
て
は
ど
う
か
と
提
案
し
、
今
回

の
支
援
を
ス
タ
ー
ト
し
ま
し
た
。

　
県
の
専
門
家
派
遣
制
度
で
あ
る
企

業
ド
ッ
グ
で
、
派
遣
い
た
だ
い
た
中

小
企
業
診
断
士
か
ら
、
ヒ
ア
リ
ン

グ
や
決
算
書
な
ど
の
資
料
を
も
と

に
、「
増
車
後
の
収
支
見
通
し
の
シ

ミ
ュ
レ
ー
シ
ョ
ン
」と
「
収
益
ア
ッ

プ
に
向
け
た
販
促
策（
５
％
ア
ッ
プ

作
戦
）の
提
案
」を
い
た
だ
き
ま
し
た
。

（「
５
％
ア
ッ
プ
作
戦
」と
は
、
売
上

を
形
成
す
る
四
つ
の
要
素（「
顧
客

数
」「
来
店
頻
度
」「
商
品
単
価
」「
買

上
点
数
」）を
各
々
５
％
ア
ッ
プ
さ
せ

る
対
策
）

　
こ
の
指
導
に
よ
っ
て
、
借
入
後
の

返
済
も
含
め
て
、
今
回
の
投
資
の
妥

当
性
を
確
認
す
る
こ
と
が
で
き
、
ま

た
、
販
促
に
関
す
る
具
体
的
な
戦
略

の
方
向
性
に
つ
い
て
も
整
理
す
る
こ

と
が
で
き
ま
し
た
。

浜
野
指
導
員
の
行
っ
た
サ
ン
フ
ラ
イ

ズ
。
ド
ー
ナ
ツ
様
へ
の
支
援
は
、
平
成

二
十
八
年
度
石
川
県
商
工
会
優
秀
支

援
事
例
の
優
秀
賞
を
受
賞
し
ま
し
た
。

　
そ
の
後
、
商
工
会
で
は
、
専
門
家

の
提
案
を
基
に
、
改
善
策
が
着
実
に

実
践
さ
れ
る
よ
う
伴
走
し
て
支
援
を

行
い
ま
し
た
。

　

一
つ
は
増
車
後
の
シ
ミ
ュ
レ
ー

シ
ョ
ン
を
も
と
に
し
た
融
資
あ
っ
せ

ん
。
も
う
一
つ
は
「
５
％
ア
ッ
プ
作

戦
」を
受
け
た
、
販
促
策
の
具
体
的

な
取
組
支
援
で
す
。

　
特
に
、
販
促
策
の
取
組
支
援
に
つ

い
て
は
、
取
組
み
や
す
さ
や
効
果
の

高
さ
の
観
点
か
ら
、
優
先
順
位
を
つ

け
、
一
緒
に
方
策
を
考
え
な
が
ら
進

め
ま
し
た
。

　
例
え
ば
、
商
品
Ｐ
Ｏ
Ｐ
や
販
促
チ

ラ
シ
な
ど
の
制
作
に
あ
た
っ
て
は
、

本
人
の
意
見
を
も
と
に
具
体
的
に
デ

ザ
イ
ン
案
を
提
示
し
な
が
ら
進
め
、

事
業
主
の
イ
メ
ー
ジ
が
膨
ら
む
よ
う

心
掛
け
ま
し
た
。

　
し
か
し
、
過
疎
と
高
齢
化
が
進
行

す
る
能
登
地
域
で
、
安
定
し
た
売
上

を
維
持
し
て
い
く
の
は
大
変
難
し
く
、

そ
の
対
策
と
し
て
、
移
動
販
売
車
を

増
車
し
、
二
台
体
制
で
シ
フ
ト
を
組

み
、
出
店
エ
リ
ア
の
拡
大
や
新
規
客

獲
得
を
目
指
し
た
い
と
高
橋
さ
ん
が
、

車
両
購
入
に
か
か
る
融
資
の
相
談
に

来
ら
れ
ま
し
た
。

　
相
談
の
過
程
で
、
高
橋
さ
ん
の
中

に
「
規
模
を
拡
大
す
る
リ
ス
ク（
投

資
回
収
・
顧
客
開
拓
は
可
能
か
）に

対
す
る
不
安
が
ぬ
ぐ
い
切
れ
て
い
な

い
こ
と
が
う
か
が
え
た
の
で
、
こ
の

機
会
に
専
門
家
を
交
え
、
投
資
に
対

す
る
効
果
判
断
を
含
め
、
今
後
の
販

担
当
経
営
指
導
員
か
ら
一
言

販売促進策の立案から実践まで伴走型支援を実施
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行 しますしますしますきますきますきますきますきますきます 提案聞 ･･････

～商工会の支援事例～～商工会の支援事例～ 7

販売促進策の立案から実践まで伴走型支援を実施

 「サンライズ。ドーナツ」：富来商工会

ドーナツと移動販売車

　
「
サ
ン
ラ
イ
ズ
。ド
ー
ナ
ツ
」は「
お

か
ら
ド
ー
ナ
ツ
」を
主
力
商
品
と
し
、

地
元
ス
ー
パ
ー
な
ど
の
店
頭
で
移
動

販
売
車
に
よ
る
出
店
販
売
を
行
っ
て

い
ま
す
。

　
事
業
主
で
あ
る
高
橋
外
世
美
さ
ん

は
、
旧
富
来
町
の
豆
腐
製
造
業
に
嫁

ぎ
、
家
業
を
手
伝
っ
て
い
ま
し
た
が
、

製
造
過
程
で
で
き
る
お
か
ら
を
利
用

し
て
作
り
始
め
た
ド
ー
ナ
ツ
が
評
判

と
な
っ
た
こ
と
か
ら
、
平
成
二
十
年

に
現
在
の
移
動
販
売
事
業
に
取
り
組

み
ま
し
た
。

ヘ
ル
シ
ー
で
人
気
の
お
か
ら

ド
ー
ナ
ツ
を
移
動
販
売

専
門
家
派
遣
制
度
を
活
用
し

体
系
的
な
販
促
策
を
立
案

改
善
策
の
着
実
な
実
践
を

伴
走
支
援

　
今
回
一
つ
一
つ
の
改
善
策
を
着
実

に
実
施
し
た
こ
と
に
よ
っ
て
、
高
橋

さ
ん
は
、
何
か
し
ら
の
効
果
を
実

感（
客
の
反
応
が
向
上
、
買
上
げ
点

数
ア
ッ
プ
な
ど
）す
る
こ
と
が
で
き
、

事業主の高橋さん

制作した商品ＰＯＰ

制作したスタンプカード


